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Foglio A

Gli analisti. «UIn matrimonio difficile, ma proficuo»

CHiara MERICO

lfuturo di Fiat Chrysler non smette di appassionarein-

vestitori e addetti ai lavori. Alcuni giorni fa si e ripar-
lato dell'ipotesi di uno spin off della componentistica del
gruppo: un’'operazione che dovrebbe essere completata
entrolaprimametadel 2018, anche se non & ancorachia-
1o se riguardera solo Magneti Marelli o anche Comau, e
se ci sara una quotazione. Secondo gli analisti di Equita
Sim, si tratta di un’'operazione necessaria per raggiunge-
re, o almeno avvicinare, |’obiettivo di 4-5 miliardi di cas-
sanetta afine 2018.
Sullo sfondoresta comunque domande pit1 grandi: cisara
un matrimonio nel futuro di Fca? Tra le varie ipotesi, da-
gli Usa alla Cina, due hanno tenuto banco nei mesi scor-
si: le nozze con i tedeschi di Volkswagen o con gli statu-
nitensi di General Motors. In entrambi i casi le trattative
sembrano a un punto morto, ma non si possono esclu-
dere sorprese. Quello con Volkswagen, decisamente
smentito lo scorso aprile dal ceo della casa di Wolfsburg,
Matthias Mueller, «sarebbe un matrimonio di ripiego»,
spiega Salvatore Gaziano, analista finanziario e fondato-
re di SoldiExpert Scf. «Questo perché sul Vecchio conti-
nente si creerebbero sovrapposizioni di prodotto, anche
se Volkswagen potrebbe aver bisogno di cercare un’al-
leanza sul mercato nordamericano, dove e praticamen-
te scomparsa dopo il dieselgate».
Per Gaziano quello tra Fca e la casa tedesca, «in un mer-
cato in cuil'unione trale case automobilistiche & diven-
tata la norma, sarebbe comunque un grandissimo ma-

Gaziano: «A Volkswagen fa gola
il mercato americano di Fca». Berta:
«Per ora pensano solo all’elettrico»

L i

trimonio, anche perché i soggetti aggreganti in grado di
effettuare simili operazioni non sono molti. Renault & gia
forte di suo, grazie all’alleanza con Nissan, e per i gruppi
cinesi non e facile per vari motivi fare masse».

Lipotesi sembra perd improbabile a Giuseppe Berta, do-
centedistoria economicaall universita Bocconi: «Almo-
mento la priorita di Volkswagen e il passaggio all’auto e-

lettrica». Sull’altro fronte, I'idea di un accordo con Gene-
ral Motors viene definita da molti auspicabile, ma i pro-

blemi non mancano. «Marchionne ha fatto di tutto in
passato per "conquistare” 'ad Mary Barra, ma per ora si
tratta di un amore non corrisposto», commenta Gazia-
no. «Di certo I'ad di Fca non accetterebbe accordi poco
vantaggiosi, dato che si & dimostrato uno dei pitt abili
venditori e deal maker del settore». Concorda Berta: «Ri-
tengo da tempo che quello con GM possa essere |'unico
vero matrimonio possibile, ma a certe condizioni. Nel-
l'offerta rientrerebbero probabilmente i marchi Jeep e i
pick-up di Ram, mentre per il cosiddetto "polo del lus-
so", con Maserati e Alfa Romeo, non vedo grande inte-
resse da parte di GM. Questa ipotesi prevederebbe quin-
di uno "spezzatino” per Fca. E anche se GM deve deci-
dere una strategia per la sua presenza in Europa, dove
dopo la cessione del marchio Opel a Psa & presente solo
con il polo di ricerca Gm PowerTrain di Torino, per rag-
giungere un accordo con Fca bisognerebbe che entram-
be le parti rinunciassero a parte dei loro obiettivi». Per il
docente, comunque, &improbabile che arrivino novita so-
stanziali prima della presentazione del piano industria-
le 2018, prevista a inizio primavera.
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